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le projet PSAO traduit aussi une ambition forte pour chaque 
pays partenaire, le continent africain, ses outremers parties 
prenantes ainsi que la diaspora aux quatre coins du monde.
C’est fort de cette mobilisation multi parti-prenantes que les 

une organisation panafricaine pour la 3ème édition. Je suis 
convaincue que ce nouveau salon 2024 des produits et services 
d’excellence de l’Afrique et de ses Outremers (PSAO) sera aussi 
marquant que les précédents, novateur dans ses produits 
et services et porteur de sens pour le continent africain.

des nombreux entrepreneurs, innovateurs et exportateurs de la 
Côte-d’Ivoire, mais aussi de valoriser ce pays aux nombreuses 
réussites créatives locales, nationales et internationales. Plus 
encore, c’est le soutien apporté par les autorités nationale à ses 
entrepreneurs de PME innovantes et en croissance, que nous 
allons saluer, ainsi que la vision du développement africain portée 
par La Côte-d’Ivoire. Par ailleurs, Chacun reconnaît l’engagement 
de l’Etat Ivoirien d’aménager son territoire. En ce sens, PSAO 
partage la dynamique ivoirienne d’équilibre entrepreneurial, 
économique, sociale et environnemental, à l’échelle du pays. C’est 
aussi un gage de réponse adaptée aux besoins des populations 
locales comme de développement responsable et régénératif.

2. INITIATIVE INÉDITE
2.1. LE MOT D’ARMELLE NGOUGNI, PRÉSIDENTE 
FONDATRICE DES PSAO

DES FONDATEURS INNOVANTS, 
DEVELOPPEURS ET MILITANTS

LA CÔTE-D'IVOIRE NOUS ACCUEILLE POUR L’ÉDITION 2024

Sur la base du paradigme des PSAO et au regard des novations 
ivoiriennes  entrant particulièrement en résonnance avec notre projet, 
nous irons au bout de cette idée, avec nos partenaires institutionnels, 

Abidjan, pour faire rayonner tant la Côte-d’Ivoire que le Continent 
Africain et les territoires Ultramarins qui partagent notre projet.

C’est ainsi qu’au regard des nouveaux marchés africain, 
qui s’ouvrent et croissent, des circuits de distribution 
qui se redessinent au sein de le ZLECAF et des besoins 
BtoB comme BtoC à satisfaire en renforçant l’autonomie 
africaine que PSAO 2024 sera une nouvelle réussite !

Le thème de cette 3ème Réunion 2024 sera : « Pour une 
Croissance responsable des produits et services africain, en 
faveur de nouveau équilibre locaux et mondiaux équitable.

Grace à nos partenaires, nous saurons relever ce nouveau pari de 
l’excellence africaine et du rayonnement ivoirien, en contribuant 
à inspirer le développement de chacun des pays du continent, 
en valorisant tous les exposants créateurs et entrepreneurs, et en 
promouvant nos lauréats d’innovation à fort potentiel en Afrique 
et dans le monde. Nous boosterons de nouveau l’économie 

les réseaux entrepreneuriaux jusqu’aux diasporas, mettrons en 
lumière de nouveaux talents africains, soulignerons des savoir-
faire uniques, donneront à voir l’excellence d’innovation des 
pays partenaire, hisserons l’Afrique au sommet du monde... 
Toujours aussi soucieux d’un empowerment africain pleinement 
partagé, nous réserverons, 5 % du montant des stands 

au renforcement de la culture entrepreneuriale africaine, 
d’un soutien d’intérêt général à une consommation
 produits/services responsable et d’activités de recherche 
action sur l’innovation et le développement entrepreneurial 
africain. Par son positionnement à Abidjan et son importance, 
PSAO 2024 saura contribuer au développement attendu 
par tous les africains. Cette édition aidera de nouveau 
entrepreneurs d’excellence à accélérer leur croissance. 

institutionnelles     pour     un     développement     intra-
africain ouvert sur le monde. Merci à la Côte-d'Ivoire de 
permettre aux PSAO de franchir une nouvelle étape et de 
favoriser le développement entrepreneurial de l’Afrique.

Armelle NGOUGNI
                         Promotrice du salon PSAO et Directrice des opérations
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de toutes ses parties prenantes et des outremers africaines.
 PSAO est au cœur de l’Objectif n°9 des ODD 
« Industrie, Innovation et Infrastructure », en cherchant 
à bâtir une cadre africain résilient, à valoriser une 

encourager l’innovation en Afrique pour rayonner localement 
comme internationalement, le Salon PSAO est aussi au 
cœur de l’Objectif 17 sur les Partenariats multipartites.
Ainsi PSAO 2024 veut particulièrement s’inscrire dans une 
démarche de Partenariat Privé Public Population (PPPP) aussi 
recherché par la plupart des pays d’Afrique et de ses Outremers.
L’Afrique  doit  continuer  de  prendre pleinement en charge son propre 
destin ! Un empowerment auquel les PSAO cherchent à contribuer. 
En Afrique, panafricainement, mondialement  et vivement.

2.2. LES FONDEMENTS D’UNE ÉDITION PANAFRICAINE

Alors que les pouvoirs publics de certains pays africains 
mettent ont mis en œuvre un arsenal stratégico-économique 
intégrant des préoccupations sociales et environnementales 
au service de leur peuple comme de leurs entreprises, être 
accueillis dans un pays qui nourrit  plus que jamais  de 
grandes ambitions nationales, continentales et internationales 
fait particulièrement sens, pour les organisateurs.

Cette troisième édition de PSAO s’inscrit donc dans un 
contexte, plus que favorable, pour valoriser de nouveaux 
produits et services à fort potentiels marquant l’excellence 
des entrepreneurs, du continent et des outremers africains.
Qu’ils soient installés à Rabat, Dakar, Porto-Novo, Alger, Pretoria, 
N’djamena, Tunis, Conakry et bien d’autres villes, les acteurs de 
l’économie du pays hôte ont tous intérêt à soutenir et participer 
à ce forum qui répond aux objectifs de valorisations des savoir-
faire et talents, de coopération et de brassage, et qui démontre 

Si chacun sait reconnaître les succès des richesses des territoires 
africains, ses réussites créatives, productives et commerciales, le 
pays hôte peut aussi s’enorgueillir de sa préoccupation nationale 
d’un développement socio-économique équilibré sur tous ses 
territoires, d’une croissance et d’un rayonnement leader en 
Afrique ainsi que d’une contribution visible au développement 
du continent comme aux équilibres mondiaux à mettre en avant.
Fort d’une position géostratégique enviable, le pays hôte doit, en 

l’Afrique. En ce sens, celui-ci traduira parfaitement le paradigme 
dans lequel s’inscrit PSAO. Dès lors, ce Salon doit aussi constituer 
une singulière opportunité pour les opérateurs économiques 

africain et d’accroître leur contribution à l’essor de l’Afrique.
En fédérant les richesses entrepreneuriales plurielles du continent, 
le pays hôte favorisera son propre développement autant que 
celui des pays frères. L’Afrique attend beaucoup de celui qui saura 
parfaitement accueillir fraternellement cette troisième édition 
du salon PSAO, en lui permettant d’accroître son impact auprès 
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PSAO est plus qu’une vitrine de l’excellence des produits et 
services innovants africains au sens traditionnel des salons, c’est 
un outil opérationnel de facilitation et de développement 

et la pertinence du Salon tiennent dans sa capacité à dépasser 
la dimension historique d’exposition des salons classiques, en 

plus-values de pour tous 
les acteurs et en permettant à chaque participant de multiplier 
les opportunités partenariales sur place. Pour contribuer à 
l’encapacitation Business du continent, le pays hôte, les délégations 
pays participantes, les groupements d’entrepreneurs et les 
institutions publiques et privées partenaires ciblent, sélectionnent 
et valorisent d’abord les initiatives et projets constituant les 
meilleurs pratiques du continent et les projets d’activité les plus 
prometteurs en termes de développement économique, à faire 
connaître, partager et soutenir. De façon opérationnelle, le Salon 
permet également de répondre aux attentes nationales, 

sous toutes leurs formes : co-entreprises, joint-ventures, 

digital, normes,... 
et services concrets qu’il propose, à travers les partenariats 

les speed meeting partenaires, les appuis institutionnels au 
développement économique, les facilitations administratives, 
les conseils à l’activité, les confrontations d’expériences, les 
conseils individualisés au projet, les conférences inspirantes, 
les présentations de meilleures pratiques...   En constituant 
une plateforme alliant valorisation de secteurs d’activités 
 prioritaires et produits / services à fort potentiel, ainsi que 

business pour les innovateurs, PSAO rend le concept de « salon 

PSAO accentue d’abord l’impact de sa dimension vitrine. En se 
centrant sur des produits et services prioritaires à valoriser et 

les parties prenantes. En visant des résultats très opérationnels 

2024 permettra encore aux entrepreneurs africains de favoriser 
leur croissance et leur compétitivité, ensuite, de valoriser 
ses activités les plus avancées et de soutenir ses priorités 

ses parts de marché et sa capacité de rayonnement mondial.

3. CONCEPT NOVATEUR
3.1. UN SALON ORIENTÉ BUSINESS, PARTENARIATS 
D’AFFAIRES
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UN ACCOMPAGNEMENT INDIVIDUALISÉ

- PSAO accompagne les entreprises et les projets à fort 
potentiel appelant des invstissements de développement 

accompagnons les entreprises dans le rehaussement de 
leurs standards commerciaux (image de marque, copywriting, 

déploiement sur les réseaux sociaux, responsabilité sociale, etc.)

DES ÉCHANGES, TRANSFERTS DE COMPÉTENCES ET EN 
CAPACITATIONS

- Un échange de savoir-faire entre entrepreneurs et 
pays d’Afrique et des Outremers africaines
multiplier les relations commerciales et les appuis entre pairs
- Une inscription dans la dynamique de la 
ZLECAF : un pilier structurant sur lequel PSAO et ses 
entreprises s’appuient pour réussir les connexions
- Une diaspora impliquée dans le partage et le 
transfert de compétence pour industrialiser et 
dynamiser l’économie africaine, avec empowerment.

UN   RÉSEAU  AFRICAIN  ET  INTERNATIONAL  SOLIDE  ET 
SÉCURISÉ

- Un réseau de partenaires (accompagnateurs, 
accélérateurs, appui...) : à disposition, pour des contacts 

informels, business et institutionnels, en sécurité
- Un réseau de Business Angels : ayant fait 
leurs preuves, en capacité de contribuer au 
développement de votre business, aisément accessible
- Un réseau d’investisseurs :     prémobilisés, à 
même d’examiner votre projet, puis de le soutenir, 

UN  MAGAZINE  D’ACTUALITÉ  DÉDIÉ  POUR  INFORMER  LA 
COMMUNAUTÉ PSAO

- Des talents et innovations, 10 secteurs, mis 
en exergue pour chaque édition, dans un 
magazine systématiquement dédié à l’événement.
- Des partages analyses sur les secteurs d’activités porteurs, 
tendances d’évolution des marchés et meilleures pratiques 
en Afrique et dans ses Outremers, plus-values du pays hôte... 
- Des moyens d’expression directe des entreprises 
et partenaires ayant participé à l’édition PSAO en 
cours, pour des valorisations plus individualisées
- L’actualité  et  les  perspectives  de  PSAO, avec  des
  mesures  d’impact partagées et des 
informations sur la vie de la Communauté PSAO
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Un espace d’exposition physique
Chaque exposant en présentiel disposera d ’un espace entre 
3 à 36 m2  équipé pour présenter, valoriser et vendre ses 
produits et services innovants d’excellence nationale ; à charge 
pour lui d’assurer sa communication et ses démonstrations.

Un espace Partenaire
Chaque partenaire disposera d’un espace d’au moins 9 
m2 pour faire valoir sa mission et son soutien à PSAO, 
en opérant son branding et son animation propre.

Un espace NETWORKING
Dédié aux rencontres B2B, cet espace permettra de favoriser les 

dirigeants, acheteurs,       investisseurs,       business       Angels, 
partenaires, institutions...).
 
 
Un espace d’exposition virtuel
Un espace sur le site sera réservé à tous les participants qui 
souhaiteront se connecter aux exposants virtuels. Un lien de 

utiliser leur mobile pour accéder à la plateforme digitale.

Un espace VIP
Espace réservé exclusivement aux autorités ivoiriennes, 
aux diplomaties des pays invités, aux représentants 
d’organismes internationaux, aux personnalités 
invitées et aux grands partenaires de l’événement.

Un espace PICTH DE PROJETS
C’est un espace réservé à la rencontre entre les 
porteurs de projets et les potentiels investisseurs, 
business Angels, partenaires du salon et responsables 
institutionnels. Chaque porteur de projets disposera de 10
minutes pour convaincre ses interlocuteurs.
 
Un espace Artistique
Cet espace comprendra deux sous-espaces dont l’un servira de 

lieu de rencontres et d’échanges entre les artistes et les autres 
participants et l’autre permettra aux créateurs de présenter leurs

et business.
 
Un espace presse
Cet espace connecté et dédié exclusivement à la presse 

     ed     saidém sed semmef te semmoh xua arttemrep
recevoir     des     personnalités     et participants pour des 
interviewes et d’autres échanges comme de travailler.

Un espace restauration
Cet espace ouvert à tous les participants (hors 
VIPs) comprendra un bar, un espace détente, 
des espaces restauration conviviaux (restauration
locale et internationale).
 

Nombre de jours de 
manifestation            Exposants présentiels Exposants virtuels Conférences Formations  & Atéliers

7. CHIFFRES CLÉS PSAO

UN ÉVÉNEMENT À FORT IMPACT 

7.1. LE SALON PSAO 2023, EN CHIFFRES :

3                                    30

200

60

150

16

5020

16

250 000€
165 000 000 F CFA

Intervenants 
(speakers, invités, etc.)

Nombre de billet 
d’avion

Médias internationaux 
(tous types)

Médias nationaux 
(tous types)

Budget de l’événement 
(hors pro Bono)
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9. PARTICIPATIONS MULTIPLES

EXPOSANTS, SPONSORS, MÉCÈNES ET INSTITUTIONS

9.1. DES FORMES D’APPUI À INDIVIDUALISER

Globalement, 4 modes de soutien sont proposés pour cette 
édition 2024 de PSAO : Exposant, Sponsor, Mécène et
Institutions.
Sur le Salon, ces 4 formes d’appui pourront se 
traduire par une participation présentielle, au moyen :
-soit d’un Stand « Pays », permettant d’accueillir au maximum 
10 exposants nationaux présentant leurs innovations
d’excellence ;
-soit d’un Stand « Groupement » autorisant la valorisation de 
1 à 10 produits ou services novateurs, avec leurs concepteurs
et/ou distributeurs ;
-soit d’un Stand « Individuel », accueillant un unique 

conditions privilégiées ;
-soit d’un Stand « Partenaires », concrétisant la présence 
sur place d’Institutions, de Sponsors et de Mécènes de
l’événement, en conformité avec les dispositions 
réglementaires et usages institutionnels et professionnels.

Les soutiens et participations au Salon PSAO 2024 peuvent 
être apportées sous 4 formes principales pouvant être
résumées comme suit :

– EXPOSANTS
Outre les entrepreneurs innovants présentant un produit 
ou service d’excellence, toute entreprise peut retenir un 
stand dans l’espace dédié aux acteurs partenaires, aux 

auprès des visiteurs, en cohérence avec l’objet de PSAO.
Les exposants peuvent aussi bien être présents à travers un 
soutien « Pays » national que « Groupement » professionnel 
ou à titre « Individuel ». Dans la mesure où l’exposant 
présente un Produit ou Service reconnu comme innovant, 
d’excellence et à fort potentiel, tout en respectant les conditions 
du cahier des charges du salon, participent automatique-
ment aux concours et remises de prix organisés par PSAO.

– SPONSOR

De façon directement dédiée à l’événement, un appui à PSAO 
2024 peut être apporté au moyen du sponsoring de l’événement,

valorisation de l’image du partenaire. Dans le respect de
leurs conditions d’engagement en parrainage du Salon, ces 
sponsors peuvent exploiter et valoriser en interne comme à
l’externe leur partenariat avec PSAO.
Les sponsors sont désignés à travers la mention : « Salon en 
partenariat avec » dans la communication liée à l’événement.

Grille de partenariat PSAO 2024 et faisant l’objet 
d’un contrat avec l’organisateur TAM’s EVENT.
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– MÉCÈNE

le mécénat, il est envisageable pour des entreprises (voire 
des particuliers) de soutenir la dynamique de PSAO dans sa 
dimension d’intérêt général (actions à caractère philanthropique,

l’Association associée à l’événement : AFHRICANA, qui opère 
sur ces champs (en France et en Afrique), sans exercer aucune 
activité lucrative, faire l’objet d’une gestion intéressée ou 

strictement dédiés à des oeuvres d’intérêt général en cohérence 

des connaissances socio-économiques, de la préservation des 
espaces naturels, des dynamiques culturelles et patrimoniales 
franco-africaines.... 

versements dits « sans contrepartie » (sans dépasser 25 % 
de la valeur du don), avec une valorisation dans les limites 

(permettant une réduction d’IS), puis l’usage du don sera partagé 
en transparence auprès du donateur (avec mesure d’impact), 

– INSTITUTIONS

Les institutions partenaires (gouvernement, agence 
étatique, collectivité territoriale, structure de 
développement, organisation internationale de coopération, 
organisation professionnelle, ONG internationale...) 
peuvent apporter leur concours au Salon, à travers des 
soutiens institutionnels, des subventions, des 
contributions en nature... 

En fonction de leur niveau d’appui, ces acteurs 

au sein du salon et d’une valorisation ad hoc.
L’organisateur TAM’s EVENT accompagnera chaque 
exposant, sponsor, mécène ou institution 

d’appui à envisager, préciser contractuellement 
les services accordés aux exposants, établir les
contreparties commerciales envisageables dans le 
cadre du sponsoring ou arrêter les 
strictes conditions particulières de

l’Association partenaire de l’événement
(avec établissement d’une convention de mécénat 
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Quelle que soit votre contribution à cette édition 2024, 
soutenir PSAO, c’est valoriser les produits et services africains 
et des territoires ultramarins du continent, investir sur des 
solutions innovantes à fort potentiel économique ainsi que 
sur les talents des porteurs de projets, opter pour une vision 
de l’excellence africaine et ultramarine le rehaussement des 
standards de production et de distribution des produits et 
services nationaux de l’Afrique et leur valorisation mondiale, 

de réputation à toutes les parties prenantes du Salon, se 
positionner pour partir en première ligne de la caravane 
PSAO qui a vocation à faire le tour des régions d’Afrique et 
de ses outremers pour faire valoir les savoir-faire d’exception... 

aussi permettre à chacun des partenaires de disposer de 
deux jours de rencontres B2B pour créer des opportunités 

couverture médiatique nationale et internationale à votre 
portée, exploiter d’une visibilité forte par la présence de votre 
branding sur le site de l’événement et votre présence dans le 

d’une conférence pour présenter vos produits ou vos services.

Plus largement, au-delà des dimensions économiques, soutenir 
PSAO 2024, c’est nécessairement un acte militant au service 
de l’Afrique, de ses entrepreneurs et innovateurs, de ses 
populations et de ses nations voire de nouveaux équilibres 
dans la géopolitique mondiale pour un développement plus 
soutenable de nos sociétés et de la préservation de notre 
planète. En proximité comme à l’échelle internationale, à 
échéance immédiate comme sur un temps long, en faveur 
d’un type de consommateur ou d’utilisateur comme au service 
de tous nos concitoyens, faire PSAO, c’est faire Afrique !

9.2. UN ENGAGEMENT PARTAGÉ POUR FAIRE AFRIQUE
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9.3. UNE GRILLE DE PARRAINAGE POUR LES SPONSORS

CO-HOST 
75.000 €

49 125 000 F CFA 32 750 000 F CFA 22 925 000 F CFA 13 100 000 F CFA 3 275 000 F CFA

AVANT L'ÉVÉNEMENT

PENDANT L'ÉVÉNEMENT

APRÈS L'ÉVÉNEMENT

GOLD 
35.000 €

PLATINIUM
50.000 €

SILVER
20.000 €

BRONZE
5.000 €

Logo sur tous les supports numériques et physiques du salon.

Annonce du partenariat/sponsoring dans le dossier exposant et dans le dossier 
de presse

Une a che personnalisée di usée sur les réseaux sociaux.

Branding aux couleurs de votre entreprise sur la plateforme digitale de 
l'événement

Invitation à la conférence de presse

Une communication sur toutes nos plateformes sur un de vos produits et ou 
services (4 MOIS)

Insertion dans un article rédigé pour l’événement et publié dans les presses 
écrites et magazines partenaires.

Apparition dans le spot audio de l’événement di usé dans les radios, le blog 
du salon et les réseaux sociaux

Apparition dans le spot vidéo de l’événement di usé
sur les chaînes de télévision, le blog du salon et les réseaux sociaux 

Prise en charge en pension complète de l’hébergement de deux
participants pendant 3 jours dans un hôtel 4 étoiles.

Présence du logo sur le photo Call de l'événement

Accès illimité aux espaces de NETWORKING et pitch de projet 

Une présence dans le Guide de l’évènement qui sera distribué à tous les 
participants pendant les deux jours de l’événement   

Partenariat privilégié pour l'organisation de l'édition 2025

Un stand partenaire/sponsor sur la plateforme digitale (ChatetVisio)

Participation à la soirée de Gala

Di usion de votre spot publicitaire de 45 secondes durant la soirée de gala. 
(Spot réalisé par vos soins)

Di usion dans notre newsletter d'un article de remerciement avec les 
informations clés sur votre entreprise

Placement d'un produit ou d'un service dans le spot récapitulatif de 

Un stand partenaire/sponsor sur le site en présentiel 

Accès illimités aux espaces VIPs (Autorités ivoiriennes, diplomatie, membre des 
institution internationales)

votre entreprise (Pubs, Infos pratiques)  

Vente du magazine PSAO Côte-d’Ivoire 2024 dans des points de vente (Maroc, 
Cameroun, Congo, Côte-d’Ivoire, Bénin etc.) 

Accès illimité à toutes les animations du salon (Conférence, formation, atelier, 
dé lé de mode etc.)

Prise de parole durant une conférence (De 3 à 20 min)

Prise de parole à la soirée de gala de clôture et de remise de prix

Invitation aux RAYAL MONCEAU à PARIS pour la rencontre BUSINESS ANGELS 
FOR NEW AFRICAN(S) en juillet 2024 à l’occasion des jeux Olympique

06 places

30 places 10 places

02 pages 1/2 page 1/4 page

05
di usions /jour

03
di usions /jour

01
di usions /jour

02 places

20 places 06 places 02 places

01 page

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X
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X

X

X

X

X

X
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9.5. UNE GRILLE DE TARIFAIRE POUR LES EXPOSANTS

STAND 
PAYS

65.000 € 

42 750 000 F CFA 36 160 000 F CFA   23 010 000 F CFA 526 000 F CFA 131 000 F CFA 196 500 F CFA

STAND
GROUPEMENT 

EXTERNE 
55.000 €

STAND
GROUPEMENT 

INTERNE
35.000 € 

STAND
INDIVIDUELS

800 €

STAND
INNOVATION 

200€

STAND
VIRTUEL 

300€

Nombre d'entreprise

Nombre de stands

Signalétique nominative

Nombre de table

Nombre de chaise

Branding de l'espace physique

Stand virtuelle sur la plateforme PSAO

Branding de l'espace virtuelle

Accès aux conférences, ateliers et 
formations

sociaux

Nombre de billet d'avion Aller/Retour 
classe Eco

Petit déjeuner + déjeuner + dîner 

Accès à la soirée de remise de récompense

Nombre de chambre lit double premium

Logo sur le photo Call de l'événement 

Nombre de billet d'avion Aller/Retour 

Mise à disposition pendant 2 jours de 4 
hôtesses formées sur vos produits et services

Apparition dans le magazine PSAO 2023

Nombre de chambre lit double Standard

Nombre de nuit d'hébergement

11 accès

11 accès

Logo de
 l'institution

Présentation des atouts 
du pays et des 10 

entreprises présentes à 
l'événement

Présentation du 
groupement et des 10 
entreprises présentes à 

l'événement

Présentation du 
groupement et des 10 
entreprises présentes à 

l'événement

Présentation de
 votre entreprise

Logo du 
groupement

Logo du 
groupement

Logo de
 l'entreprise

10 accès

10 accès

1 accès

1 accès

10 accès 1 accès

10 accès 1 accès

1 accès

10

10

10

10

50m2

OUI

OUI

OUI

OUI

OUI

OUI

04H

OUI OUI

OUI OUI

OUI OUI

OUI OUI

OUI OUI

OUI

OUI

OUI

OUI

OUI

OUI

03H

OUI

OUI

OUI

OUI

OUI

OUI

OUI

50m2 6m250m2 2m2

10 1

10 1

10 1

1 1

10

10

10

10

1

1

1

11

1

1

10

5

1

11

10

5

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X

X X

X

X

X X

X X

X X

X

X

X

X

X X
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9.6 TROIS VOYAGES D’AFFAIRES POUR SAISIR LES OPPORTUNITÉS EN CÔTE D’IVOIRE

Venez découvrir sur le terrain les 
opportunités d’investissement et 

inclut la visite d’entreprises et d’usines 
locales, des rencontres avec des 
opérateurs économiques clés et des 
acteurs institutionnels du secteur 
économique. 

 

Le tarif de chaque Business Trip doit  être ajouter au forfait participation sélectionnée 
précédemment. Ces voyages ne sont disponibles que pour les participants ayant 
souscrit à un forfait de sponsoring ou à un forfait d'exposant. La réalisation de chaque 

Alliez l’utile à l’agréable en découvrant 
les sites touristiques de la Côte d’Ivoire 
tout en explorant les opportunités 

ferons visiter les destinations touristiques 
stratégiques et vous présenterons les 
acteurs économiques à rencontrer, ainsi 
que les partenaires institutionnels pour 
un soutien concret. 

En prolongement de l’événement BE 
STRONG AND BE PROD créé dans le 
cadre de la caravane PSAO, visant à 
promouvoir le leadership féminin et 
l’entrepreneuriat grâce au mentorat, nous 
organisons ce voyage pour connecter les 

venant de l’étranger. Cet événement 
permettra de mettre en relation les 
expertes mondiales désireuses de 
partager leur savoir avec celles qui en ont 
besoin en Côte d’Ivoire. 
 

VOYAGE D’AFFAIRES 
ÉCONOMIQUE 

VOYAGE D’AFFAIRES 
TOURISTIQUE

VOYAGE D’AFFAIRES 
FEMININ

1000€ /655 000 FCFA 700€ /500 000 FCFA 300€ /195 000 FCFA
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10.2. LES EXPERTISES ASSOCIÉES MOBILISÉES PAR L’AGENCE

Sur la base d’une formation en gestion 
et en informatique, Vincent BAHOLET 
s’est dirigé vers des Masters en Sciences 
Sociales (Formation,RH, Prévisio Social...), 
avant d’engager une thèse en Scineces de 
Gestion (Socio-économique). Après avoir
développé et dirigé plusieurs structures 
nationales, à linterface des PME, ETI et 
grandes entreprises, de l'économie sociale 
et des acteurs institutionnels, il a créé son
propre Cabinet de Conseil: FAIR Société 
pour mobiliser conjointement ces 

intérêts bien compris et dans un souci 
de développement durable partagé. Cest 
ainsi qu’il continue d’intervenir en conseil, 
audit et acompagnement stratégique 
auprès des entreprises, organisations 
professionnelles et institutions. Vincent 
BAHOLET poursui sont appui auprès de 

PSAO, dans le cadre d'un projet partagé et
soutenable.

Journaliste, écrivain et philosophe, Cyrille 
KEMMEGNE incarne la passion pour 
la beauté et les humanités. Diplômé de 
la 25e promotion de l’ESSTIC, grande 
école de journalisme du Cameroun, il 
a consacré près d’un quart de siècle à 
la Cameroon Radio Television, avec à 
la clé un poste de chef de rédaction. 
Aujourd’hui établi à Paris, il nourrit des 
projets éditoriaux dans les domaines 
du journalisme et de la littérature.
Auteur d’une dizaine d’ouvrages, mais 
également modérateur événementiel 
de haut niveau, il est l’une des pièces 
maîtresses des PSAO depuis la genèse 
de cette ambitieuse entreprise, dont 
il est convaincu qu’elle marquera une 
nouvelle ère en Afrique et au-delà.

Vincent BAHOLET
Dirigeant fondateur de FAIR Société 

Consultant stratégique PSAO

Cyrille KEMMEGNE
Responsable Pôle

Communication Médias
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Claire LAFINE-BACOUL
Responsable pôle

Outremers

Coiffeuse professionnelle avec 30 ans 
d’expérience et spécialiste certifiée en 
coaching capillaire, bien-être et épanouis-
sement personnel, Claire excelle non 
seulement dans l’art de sublimer les 
cheveux, mais aussi dans celui de guider 
les individus vers leur plein potentiel. Son 
engagement envers le coaching découle 
d’une passion profonde pour aider les 
autres à réaliser leurs rêves et à atteindre 
un niveau de bonheur optimal. En tant 
qu’organisatrice d’événements, Claire a 
également récemment accepté de 
rejoindre la caravane PSAO pour partager 
les richesses des outremers. Son dévoue-
ment envers ses clients, combiné à son 
expertise polyvalente, font d’elle une alliée 
précieuse pour tous ceux qui cherchent à 
transformer leur vie.





M O D A L I T É S  D E  P A R T I C I P A T I O N


